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Colloquio con il presidente dello storico marchio
Ferragamo, lezioni di stile
«Il vero made in Italy e vincente»

La prima esperienzain laboratorio a 11 anni, con il padre
«A unuomo puo bastare un solo paio discarpe, ma ben fatto»

PATRIZIA ALBANESE

GENOVA. «Scarpe? Ne
ho soltanto due paia».
Possibile? Un sorriso
fascinoso, com’é lui, e
Ferruccio Ferragamo
spiega: «Due paia si.
Mocassini, in varie to-
nalita. E un paio sporti-
ve». Per dare un’idea
del presidente della
Salvatore Ferragamo,
bastaun dettaglio: cra-
vatte e scarpe se le
compra. Va in negozio
e paga. «Come tuttii93
della nostra famiglia».

Apartiredallamadre
Wanda, che «a 93 anni
vainaziendaogni gior-
no e si lamenta nel fine
settimana, perché
s’‘annoia». Sconticino
nell’'acquisto? «Quello,
si» ammette, mentre
Nicoletta e Davide Vi-
ziano lo introducono
nelle sale del Palazzo
della Meridiana, dove
Ferragamo figlio si ri-
mira una porzione del
Museo fiorentino dedi-
catoal geniodel padre Salvato-
re. Una mostra - aperta fino al
13 dicembre - che sta avendo
grande successo. Tanto da la-
sciar sperare che sialaprimadi
una lunga serie dedicata alla
moda. Con l'auspicio, chissa,
che quel gioiello dellaMeridia-
na possadiventare una sorta di
casa della moda, ospitando i
grandi brand.

A partire da Ferragamo, per
I'appunto.Che continuaa«pro-
durre esclusivamente» nel Bel-
Paese.Contantisalutiachisiri-
fugianelrefrain dellamanodo-
pera italiana, talmente cara da
far fuggire all’estero. Salvo poi
sfoderare quelle tre paroline,

Ferruccio Ferragamo, davanti alla gigantografia del padre Salvatore, alla Meridiana

«made in Italy», a garanzia del
prodotto. Soprattutto per gli
stranieri. E nei mercati esteri.
Conferma Ferruccio Ferra-
gamo, settant’anni che paiono
cinquanta: «Chi viene a com-
prare aziende italiane, non fa
un grande danno. Ildannolo fa
chi da il lavoro fuori». Quanto
allafaccenda costi: «ll vero ma-
de in Italy fa la differenza. Da
noi, laqualita ¢ altissima. In Ci-
na, € un grande plus». Giusto in
Cina, Louis Vuitton chiudera
tre negozi. Non gli unici, dei
venti LV. Fedele all’eleganza
della maison fiorentina, repli-

La stagione dell’amore

“EQUILIBRIUM”

ALLA MERIDIANA

“Equilibrium” la mostra

del Museo Salvatore Ferra-
gamo si puo visitare a Pa-
lazzo della Meridiana fino

al 13 dicembre: www.pa-
lazzodellameridiana.it
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ca: «Posso rispondere di Ferra-
gamo. E posso dire, che nel
1992 siamo stati i primi ad
aprire in Cina. Anzi, per dirla
tutta, all'inaugurazione di quel
primo negozio, grazie a mio
fratelloLeonardocheebbel'in-
tuizione, avevo qualche per-
plessita. Invece... Oggi abbia-
mooltrecentomonomarcache
vanno benissimo. Anche nelle
citta secondarie. Certo c’¢ un
assestamento, dopo la crescita
adoppiacifra. Masonofiducio-
so. Se si lavora bene, col pro-
dotto giusto, si viene premia-
ti». E non soltanto dal mercato.
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Gia, perché per celebrareicen-
t'annidellaFerragamoil 30 no-
vembre verra emesso un fran-
cobollo che rappresentera un
modello calzato da Marilyn. Lo
stesso espostoanche alla Meri-
dianaesullacoverdelcatalogo,
che Davide Vizianoieri ha con-
segnato a Ferruccio Ferraga-
mo. La tappa genovese - con il
pomeriggio dedicato a un con-
vegno della Banca Passadore -
finisce in serata. Oggi,
spiega, ci sara la pre-
sentazione del pre-fall:
lacollezione autunnale
2016-"17 e il presiden-
te deve rientrare a Fi-
renze. Promettendo
che si, a Genova ci vuol
tornare. A patto di
«avere una genovese
autentica che m'ac-
compagni». Cioé, Tere-
sa Sancristoforo che lo
accompagna. Luinonla
perde mai di vista, tra
un’intervista tivlie uno
scatto commovente vi-
cino alla gigantografia
del padre Salvatore, in
apertura della mostra.
«Avevo 11 anni,
quando papa mi ha
portato in laboratorio,
per farmi provare a fare
un paio di scarpe» ri-
corda. Cosa le ha inse-
gnato? «A dare sempre
valore a quello che si
vende. Mai adagiarsi
sulmarchioosul passa-
to. Si deve sempre dare
un motivo in pit, per
essere fedeli al brand».
Quanto alle scarpe,
«quella giusta € quella bella e
comoda». Edauomo? Cosaevi-
tare tassativamente? «La scar-
panera da uomo non mi faim-
pazzire».Comedire; vietatissi-
ma. Colori? «Marrone-borde-
aux,chevacontutto.Comodee
pratiche». Stringate? «Ne ho
pochissime». Ovvero: meglio
evitare. Dasera? «Sec'élosmo-
king, stringate di vernice».
Pump? «Per 'uomo, che deve
farsi notare». Pantofoline...
«Mai usate». Tradotto: orrore
totale. Ma quante scarpe deve
avere un uomo? «Puo bastare
unsolo paio. Purché ben fatton.
albanese@ilsecoloxix.it
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NON SOLO SHOPPING
“Black Friday”,
domani a Genova
super sconti

con Volo e Baccini

LORENZA CASTAGNERI

GENOVA. L'evento é nato tan-
ti anni fa negli Stati Uniti e ha
avuto un successo cosi strabi-
liante da contagiare I'Europa e
I'ltalia. E allora ecco che do-
mani arriva anche a Genova il
Black Friday, il “venerdi nero”
dello shopping con super
sconti dal 10 all’80 per cento,
dalle 16 alle 22, in oltre 160
negozi della citta. L’hanno or-
ganizzato tre amiche, Patrizia
Pieranni, Gilda Mazza e Ma-
nuela Forlano, rispettivamen-
te architetto, designer di gio-
ielli e negoziante: «<Ma aiutare
il commercio é stata solo una
delle ragioni che ci ha spinto»,
spiega Patrizia Pieranni
«l’obiettivo
erariaccen-
dere I'atten-
zione su Ge-
novacon una
scusa positi-
va». Le hanno
aiutate
Ascom e Con-
fesercentie
hanno fatto
incetta di adesioni da via XX
Settembre ad Albaro, da via
Luccoli a Quinto. E hanno an-
che finito per anticipare di
una settimana I'evento negli
States: «La il Black Friday e
I'ultimo venerdi di novembre,
cioé il 27. Noi abbiamo dovuto
anticipare perché gli sconti
non sono permessi nei 45
giorni prima dei saldi che ini-
zianoil 5 gennaio».

Non mancheranno gli even-
ti speciali nei negozi che ade-
riscono: da Feltrinelli alle
19.30 c’¢ Fabio Volo che pre-
sentail romanzo “E tutta vita”,
Francesco Baccini, € invece
ospite di Lux Giglio Bagnara,
invia XX Settembre, e raccon-
ta come é natal'idea del suo li-
bro dedicato ai maggiori in-
terpreti italiani. E poi lezioni
di trucco gratis, aperitivi. Do-
ve? Scopritelo su www.black-
fridaygenova.com
©RIPRODUZIONE RISERVATA

Fabio Volo

QUELLINFATUAZIONE
SUL LUOGO DI LAVORO

Cara Antonella,

nell’ambito del mio lavoro che
amo moltissimo e che mi ha
sempre dato tante soddisfa-
zioni, sempre tra fisiologici
alti e bassi, si € aperta adesso
una parentesi che ne ha inter-
rotto la routine. Sono stata in-
serita in un gruppo di lavoro
importante e ho ricevuto
molta inaspettata visibilita.

Il problema per cui le scrivo é
appunto “il gruppo”.

In questo gruppo, mi é acca-
duto di incrociare lo sguardo
di un uomo i cui occhi mi sono
piaciuti tanto quanto quelli di
mio marito. Non avrei mai
pensato che potesse succe-
dere. Ho incontrato un uomo
di serieta, cultura e professio-
nalita come solo mio marito
ha. Non avrei mai pensato di
incontrare un uomo da cui
sentirmi cosi compresa, E cosi
sono cambiata. Vado in ufficio
con le scarpe col tacco, vado
dal parrucchiere, ho ritrovato i

brividi che mi sconvolgevano
a 20 anni. Lo scossone della
mia vita quotidiana mi ha tra-
mortito. Il “mio problema” é
che non c’é giorno che non
pensi a lui. E so che questa
esperienza deve finire. For-
tuna vuole che abitiamo a pa-
recchi chilometri di distanza.
In questa “storia d’amore” io
so mettendo tutta me stessa.
Ma constato unaritrosia da
parte di questo uomo. Anche
quando potrebbe restare solo
con me, lo evita. Mi domando
se lo fa perché pensa che, se gli
esplicitassi quello che provo,
dovrebbe sottrarsi e che ma-
gari il mio apporto al gruppo
perderebbe di intensita e di
valore professionale. Non mi
dica di lasciare il gruppo e non
mi dica di andare dallo psico-
logo. Grazie,un caloroso gra-
zie. Mi basta la sua esperienza.
ELENA e-mail

Cara Elena, le diro quello
che vedo tra le righe della
sua lettera. Che dubito le
piacera. Ma sa come sono

= CONTATTA
= GLI ESPERTI

fatta, penso che la donna. E, siccome é | | luned
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a me. Perché lei sa benis-
simo come stanno le cose. E
infatti, I’ha scritto. Nelle ul-
time righe della sua lettera.
Lo sa, ma vuole che sia un
altro a dirglielo. E cosi
mette sotto forma dubita-
tiva, quello che il suo cuore
conosce come vera veritd.
Quest’'uomo non ha subito
la stessa fascinazione che ha
preso lei. Probabilmente,
non ha una vita emotiva
vuota o in crisi. E un uomo
appagato che ama la sua

che ha preso lei nei suoi
confronti. Cosi é. E fa bene
lei Elena a scrivere che é una
Fortuna che abitiate di-
stanti. Se poi lei vorra conti-
nuare a coltivare dentro di
sé questa infatuazione che
ha scelto di chiamare “sto-
ria d’amore” tra virgolette,
nulla ci si puo fare.

Ma certo, se continuera,
forse farebbe bene a interro-
garsi sulla qualita VERA
della relazione che la lega

a suo marito.

lestatedelcuore@ilsecoloxix.it
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